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Auto kaufen & verkaufen ohne teure Fehler

Der kompakte SELECTA-Ratgeber fir sichere private Fahrzeuggeschafte

Worum es geht

Dieser Ratgeber zeigt die wichtigsten Punkte bei privatem Autokauf und Autoverkauf: Preis, Inserat, Besichtigung, Probefahrt, Unterlagen, Kaufvertrag,
Zahlung und Ubergabe. Er ist bewusst kurz, praktisch und ohne unnétiges Bla-Bla aufgebaut.

Die Grundregel

Ein gutes Fahrzeuggeschéft scheitert selten an einem einzelnen Punkt. Die meisten Probleme entstehen durch eine Kombination aus

schlechtem Preisgefiihl, unvollstandigen Unterlagen, unsauberer Probefahrt, unklaren Zusagen, falscher Zahlung oder fehlender
Ubergabedokumentation.

SELECTA-Hinweis

Wer Zeit sparen, Risiken reduzieren und die Abwicklung professionell halten méchte, kann sich bei Vorbereitung, Fahrzeugsuche, Vermarktung,
Preisbewertung und Ubergabe begleiten lassen. Genau dafiir steht SELECTA AUTOMOBILE.

Schnelliberblick

Verkaufer realistischer Preis, sauberes Inserat, sichere Probefahrt, vollstandige Zahlung, Kaufvertrag, Ubergabe
dokumentieren

Kéaufer Inserat prifen, Unterlagen abgleichen, Zustand kontrollieren, Probefahrt machen, Vertrag und Zahlung absichern

Beide Seiten keinen Druck machen lassen, alles schriftlich festhalten, Ausweise und Fahrzeugdaten priifen
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1. Warum private Autogeschéfte oft
unterschatzt werden

Kaufen und verkaufen klingt einfach - bis Geld, Mangel, Zahlung oder Zulassung zum Problem werden.

Bei privaten Fahrzeuggeschéften geht es oft um mehrere tausend Euro. Trotzdem werden viele Absprachen nur miindlich getroffen. Genau
das ist riskant. Was nicht sauber dokumentiert ist, lasst sich spater nur schwer beweisen.

Die typischen Streitpunkte

- War der angegebene Kilometerstand plausibel?
- Waren Unfallschéden, Méangel oder Reparaturen bekannt?
- Wurde der Kaufpreis vollstéandig gezahlt?

- Wann wurde das Fahrzeug mit welchem Kilometerstand tibergeben?
- Wer haftet bei Probefahrt, Verkehrsversto3en oder Unfall?
- Wann meldet der Kéaufer das Fahrzeug um?

Wichtig fur Verkaufer

Privatverkaufer konnen die Sachméangelhaftung in vielen Fallen ausschlieen. Das schiitzt aber nicht bei Arglist, falschen Zusagen oder bewusst
verschwiegenen Méangeln. Deshalb: ehrlich beschreiben und bekannte Punkte schriftlich festhalten.

Wichtig fur Kaufer

Ein niedriger Preis ersetzt keine Priifung. Besichtigung, Probefahrt, Unterlagencheck und ein sauberer Vertrag bleiben Pflicht. Besonders kritisch sind
fehlende Papiere, Druck beim Kauf und aufféllig niedrige Preise.
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2. Auto verkaufen: Vorbereitung entscheidet

Je besser die Vorbereitung, desto héher die Chance auf seridse Anfragen und eine saubere Abwicklung.

Vor dem Inserat

- Fahrzeug griundlich reinigen - innen und aussen.

- Alle Unterlagen sammeln: Zulassungsbescheinigung Teil | und I, HU-Bericht, Serviceheft, Rechnungen, CoC/ABE falls vorhanden.
- Schlussel, Zubehor, Sommer-/Winterrdder und Ladekabel zéhlen.

- Bekannte Méangel ehrlich notieren.

- Reparaturen oder Aufbereitung nur dort machen, wo sie den Verkauf wirklich verbessern.

Preis realistisch einschatzen

Ein Inseratspreis ist noch kein Marktwert. Entscheidend ist, was vergleichbare Fahrzeuge mit ahnlicher Laufleistung, Ausstattung, Historie
und Zustand realistisch erzielen. Zu hoch eingestellte Fahrzeuge bleiben lange online; zu niedrige Preise ziehen oft schwierige Anfragen an.

SELECTA-Vorteil

Eine neutrale Einschétzung hilft, nicht unter Wert zu verkaufen und trotzdem realistisch am Markt aufzutreten. SELECTA kann Vorbereitung,
Preisstrategie und Vermarktung strukturiert begleiten.

Fotos und Inserat

- Fotos bei gutem Licht, neutralem Hintergrund und sauberem Fahrzeug machen.

- Keine Filter, keine irrefihrenden Winkel, keine verschwommenen Details.

- Inserat klar schreiben: Fahrzeugdaten, Laufleistung, HU, Ausstattung, Historie, bekannte Méangel, Preisvorstellung.
- Keine Garantien oder Zusagen formulieren, die nicht belegbar sind.
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3. Auto verkaufen: Anfrage, Probefahrt,
Zahlung

Hier entstehen viele Risiken - besonders, wenn man unter Druck handelt.

Unseridose Anfragen erkennen

- Kéufer will sofort kaufen, ohne Besichtigung.

- Angebliche Spedition, Abholung durch Dritte oder komplizierte Auslandsabwicklung.
- Uberzahlung, Treuhandkonto, Scheck, PayPal- oder Link-Zahlung.

- Keine klaren Kontaktdaten oder widerspriichliche Angaben.

Probefahrt absichern

- Ausweis und Fuhrerschein im Original prufen.

- Versicherungsschutz und Selbstbeteiligung vor Fahrt klaren.

- Probefahrtvereinbarung nutzen.

- Route und Dauer festlegen.

- Nicht alle Schlussel gleichzeitig herausgeben.

- Bei unguter Situation Begleitperson mitnehmen oder Probefahrt ablehnen.

Zahlung und Ubergabe

Fahrzeug, Zulassungsbescheinigung Teil Il und Schliissel sollten erst herausgegeben werden, wenn die Zahlung vollstandig und
nachvollziehbar erfolgt ist. Zahlungsart und Zahlungseingang gehéren in den Vertrag oder ins Ubergabeprotokoll.

Praxisregel

Keine Herausgabe von Fahrzeugbrief, Fahrzeug oder allen Schliisseln ohne vollstandige Zahlung. Ubergabe immer mit Datum, Uhrzeit,
Kilometerstand, Kennzeichenstatus und Unterschriften dokumentieren.
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4. Auto kaufen: Nicht vom Inserat blenden
lassen

Ein gutes Inserat ist ein Anfang - aber kein Beweis flr ein gutes Fahrzeug.

Vor dem Besichtigungstermin

- Bedarf klaren: Budget, Nutzung, Kilometer pro Jahr, Platzbedarf, Kraftstoff, Versicherung, Steuer, Wartung.
- Mehrere vergleichbare Angebote ansehen, nicht nur ein Fahrzeug.

- Verkaufer fragen: Halter? Unfall? Nachlackierung? Service? Vorbesitzer? HU? Mangel? Finanzierung offen?
- Vorab FIN/VIN, HU, Servicehistorie und Ausstattung erfragen.

- Bei weiter Anfahrt weitere Fotos oder ein Live-Video anfordern.

Inserat kritisch lesen

Gute Zeichen vollstandige Daten, klare Fotos, nachvollziehbare Historie, realistische Preisvorstellung, transparente Méngel

Warnzeichen aufféllig niedriger Preis, keine Papiere, keine Probefahrt, nur Anzahlung, Druck, widerspriichliche Angaben

SELECTA-Vorteil

Gerade beim Kauf ist eine zweite fachliche Sicht wertvoll. SELECTA kann Fahrzeuge vorsortieren, Inserate einschatzen und Besichtigungen
strukturiert vorbereiten, damit keine Zeit mit unpassenden Angeboten verloren geht.
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5. Besichtigung und Probefahrt

Nicht nur anschauen - systematisch prifen.

Bei der Besichtigung

- Fahrzeug bei Tageslicht ansehen.

- Karosserie auf Farbunterschiede, Spaltmasse, Rost, Dellen und Nachlackierungen priifen.
- Reifenprofil, Felgen, Bremsen und Leuchten ansehen.

- Innenraum auf Geruch, Feuchtigkeit, Abnutzung und elektrische Funktionen prufen.

- Motor kalt starten lassen, nicht nur warm vorgefuihrt bekommen.

- Warnleuchten, Klima, Infotainment und Assistenzsysteme testen.

Probefahrt

- Stadt, Landstrasse und - wenn mdoglich - héhere Geschwindigkeit testen.

- Auf Motorlauf, Schaltung, Kupplung, Automatik, Lenkung, Bremsen und Fahrwerksgerausche achten.
- Bei E-Auto/Hybrid: Ladezustand, Reichweitenanzeige, Ladekabel und Lademdglichkeit prufen.

- Keine Probefahrt ohne Fuhrerschein-/Versicherungsregelung bei privaten Fahrzeugen.

Nicht kaufen, wenn...

...keine Probefahrt mdéglich ist, Unterlagen fehlen, der Verkaufer Druck macht, die FIN nicht passt, der Preis unplausibel niedrig ist oder Zusagen nicht
schriftlich festgehalten werden sollen.
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6. Kaufvertrag und rechtliche Grundregeln

Der Vertrag ist nicht nur Papier - er ist die Absicherung beider Seiten.

Das sollte im Vertrag stehen

- vollstandige Daten von Kéaufer und Verkaufer inklusive Ausweisangaben

- Fahrzeugdaten inklusive FIN/VIN, Kennzeichen, Laufleistung, Erstzulassung, HU
- Kaufpreis, Zahlungsart und Zahlungszeitpunkt

- bekannte Méngel, Unfallschéden, Vorschaden, Nachlackierung, Reparaturen

- Zubehor, Rader, Ladekabel, Schlissel und Unterlagen

- Haftungsausschluss beim Privatverkauf, wenn er gewollt und rechtlich passend ist
- Ubergabezeitpunkt, Ummeldefrist und Sondervereinbarungen

Privat oder Handler?

Bei privaten Verkaufen kann die Sachméangelhaftung in vielen Fallen wirksam ausgeschlossen werden. Beim Kauf von einem Unternehmer
an einen Verbraucher ist ein vollstdndiger Ausschluss der Sachmangelhaftung regelmaRig nicht mdéglich. Deshalb ist wichtig, wer wirklich
verkauft: Privatperson, Handler oder angebliches Vermittlungsgeschaft.

SELECTA-Hinweis

Mundliche Zusagen helfen im Streitfall wenig. Alles, was kaufentscheidend ist, gehort schriftlich in den Vertrag. SELECTA achtet bei Begleitung auf
klare Angaben und saubere Dokumentation.
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7. Unterlagen, Zulassung und Versicherung

Fehlende oder falsche Papiere kdnnen aus einem guten Deal ein Problem machen.

Wichtige Unterlagen beim Kauf

Zulassungsbescheinigung Teil | Fahrzeugschein; muss zum Fahrzeug passen und wird fur die Zulassung benétigt.
Zulassungsbescheinigung Teil Il Fahrzeugbrief; prifen, ob Daten passen. Teil Il nicht dauerhaft im Fahrzeug aufbewahren.
HU/AU-Bericht zeigt néchste Hauptuntersuchung und mdgliche Hinweise.

Serviceheft/Rechnungen belegen Wartung, Reparaturen und Historie.

CoC/ABE/Gutachten wichtig bei Import, Umbauten, Radern, Fahrwerk oder Eintragungen.

Schliissel/Zubehor Anzahl dokumentieren; fehlende Schliissel kdnnen teuer werden.

Nach dem Kauf

- eVB-Nummer fur die Versicherung besorgen.

- SEPA-Lastschriftmandat fur Kfz-Steuer vorbereiten.

- Zulassung/ Ummeldung fristgerecht erledigen.

- Verkaufer sollte Verkauf an Zulassungsstelle und Versicherung melden, besonders bei angemeldeter Ubergabe.

Praxisregel

Ubergabe eines angemeldeten Fahrzeugs nur mit klarer Ummeldevereinbarung und Ubergabeprotokoll. Sicherer ist oft: vorher abmelden oder
Ummeldung gemeinsam organisieren.
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8. Warnsignale: Hier besser stoppen

Diese Punkte sind keine Kleinigkeiten, sondern echte Risikoanzeichen.

Warnsignal Warum kritisch?

Preis deutlich unter Markt Kann Betrugsmasche, versteckter Mangel oder Druckmittel sein.
Anzahlung vor Besichtigung Hoher Betrugsfaktor, besonders bei angeblichen Traumangeboten.
Treuhandkonto/Spedition Haufiger Trick im Online-Autohandel.

Keine Probefahrt Technische und fahrdynamische Mangel bleiben unentdeckt.
Ausweis passt nicht zum Halter Berechtigung zum Verkauf unklar.

FIN passt nicht zu Papieren Sofort abbrechen und nicht kaufen.

Druck beim Abschluss Seridse Geschéfte brauchen keine Hektik.

Keine schriftlichen Zusagen Spater kaum beweisbar.

SELECTA-Vorteil

Ein professioneller Blick erkennt viele dieser Punkte friher. Das spart Zeit, Anfahrt, Nerven und im Zweifel sehr viel Geld.
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9. Wann professionelle Hilfe sinnvoll ist

Nicht jeder braucht Begleitung - aber viele profitieren davon.

Beim Verkauf sinnvoll, wenn...

- Sie wenig Zeit fur Inserat, Nachrichten, Termine und Probefahrten haben.
- Sie unsicher beim realistischen Marktpreis sind.

- Sie ein hoherwertiges Fahrzeug verkaufen.

- Sie keine Lust auf unseriése Anfragen und Preisdriickerei haben.

- Sie Kaufvertrag, Zahlung und Ubergabe sauber dokumentieren wollen.

Beim Kauf sinnvoll, wenn...

- Sie nicht sicher sind, welche Fahrzeuge wirklich passen.

- Sie Inserate fachlich schwer einschatzen kénnen.

- Sie Mangel, Historie, Ausstattung und Preis nicht allein bewerten wollen.

- Sie keine Zeit fur viele erfolglose Besichtigungen haben.

- Sie eine neutrale Begleitung bei Besichtigung oder Verhandlung wiinschen.

SELECTA AUTOMOBILE

SELECTA unterstitzt bei Fahrzeugvermittlung, Fahrzeugvermarktung, Fahrzeugsuche, Kaufbegleitung, Vorbereitung, Unterlagen, Probefahrt,
Kaufvertrag und sicherer Ubergabe - sachlich, strukturiert und im Interesse des Kunden.
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10. Die 15-Minuten-Entscheidungshilfe

Vor Kauf oder Verkauf kurz prifen: Sind die wichtigsten Punkte sauber?

Wenn Sie verkaufen

- Preis basiert auf realistischen Vergleichsangeboten.

- Fahrzeug ist sauber vorbereitet und ehrlich beschrieben.

- Unterlagen, Schlissel und Zubehdr sind vollstandig gekléart.
- Probefahrt ist abgesichert.

- Kaufvertrag und Ubergabeprotokoll liegen bereit.

- Zahlung ist sicher und dokumentiert.

- Meldung an Versicherung/Zulassungsstelle ist eingeplant.

Wenn Sie kaufen

- Fahrzeug passt zu Budget, Nutzung und Folgekosten.

- Verkaufer, Halter und Papiere passen zusammen.

- FIN/VIN und Fahrzeugdaten wurden abgeglichen.

- Besichtigung und Probefahrt waren ohne Auffalligkeiten.

- Méngel, Zusagen und Zubehor stehen schriftlich im Vertrag.

- Zahlung erfolgt erst, wenn Papiere, Schliissel und Vertrag passen.

Merksatz

Wenn ein Punkt unklar ist, wird nicht schneller unterschrieben - sondern besser geprift.
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Fazit. Gute Autogeschafte sind vorbereitet

Sicherheit entsteht nicht durch Glick, sondern durch Struktur.

Privater Autokauf und Autoverkauf kénnen gut funktionieren, wenn Preis, Zustand, Unterlagen, Probefahrt, Vertrag, Zahlung und Ubergabe
sauber vorbereitet sind. Genau dort passieren aber auch die meisten Fehler.

Dieser Ratgeber gibt Ihnen einen klaren Uberblick. Er ersetzt keine individuelle Rechtsberatung und keine technische Fahrzeugpriifung. Er
zeigt aber, welche Punkte vor einer Entscheidung geklart sein sollten.

Sie mochten nicht alles allein machen?

SELECTA AUTOMOBILE begleitet private Kéufer und Verkéufer bei Fahrzeugauswahl, Fahrzeugvermarktung, Preisorientierung, Besichtigung,
Probefahrt, Kaufvertrag und sicherer Ubergabe. Ziel ist eine klare, professionelle und nachvollziehbare Abwicklung.

Passende SELECTA-Downloads

- Kaufvertrag fir ein gebrauchtes Kraftfahrzeug
- Probefahrtvereinbarung

- Probefahrt-Checkliste

- Fahrzeugubergabeprotokoll

- Checkliste Fahrzeugverkauf

Quellen und fachliche Grundlage

ADAC: Gebrauchtwagen kaufen - Hinweise zu Besichtigung, Probefahrt, unseriésen Verkaufern, Mangeln und Papieren.

ADAC: Checkliste privater Autoverkauf - Vorbereitung, Zustand, Wert, Inserat und Abwicklung.

ADAC: Auto-Kaufvertrag - Hinweise zu Kaufvertrag, Zahlung, Zubehor und sicherer Abwicklung.

ADAC: Betrug beim Autokauf und -verkauf - Warnung vor Anzahlungen, Traumangeboten und Treuhandkonten.

Verbraucherzentrale: Regeln beim Kaufvertrag - Gewahrleistung beim Privatkauf und Ausnahmen bei arglistig verschwiegenen Mangeln.
Zoll: SEPA-Lastschriftmandat als Voraussetzung fir die Kfz-Steuer bei der Fahrzeugzulassung.

Stand: 06/2026. Dieser Ratgeber ist eine allgemeine Hilfestellung und ersetzt keine Rechtsberatung, technische Prifung oder verbindliche Einzelfallbewertung.
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